
 

 

 

 

 

Sales Manager Europe (m/w/d) 

DEINE AUFGABEN  

 Du bist bereit, Deinen Markt in Europa eigenverantwortlich und zielorientiert zu 
steuern: 

 Du hast eine gute Methodenkompetenz und einen gut gefüllten 
„Werkzeugkasten“ rund um den Vertrieb technischer Produkte und bist offen, 
innovative Ideen in Dein Handeln zu integrieren. 

 Du planst, strukturierst und optimierst eigenverantwortlich Deine Ziele. 

 Du hast Freude an Herausforderungen und kannst konstruktiv und pragmatisch 
mit Widerständen umgehen. 

 Du reist gerne (50 %) und sprichst verhandlungssicheres Englisch. Eine weitere 
Fremdsprache ist vorteilhaft, jedoch nicht zwingend.  

DEIN PROFIL - fachlich und menschlich 

 Du hast ein abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches oder technisches 
Studium (z.B. Maschinenbau Schwerpunkt Produktions- oder Antriebstechnik) 
oder eine vergleichbare Ausbildung. 

 Du hast mehrjährige Berufserfahrung im technischen Vertrieb mit 
Verantwortung für einen Zielmarkt oder eine Produktkategorie.  

 Du hast Freude an Verhandlungen mit unterschiedlichen Kulturen und 
präsentierst unsere Produkte souverän und überzeugend.  

 Du hast ein ausgeprägtes betriebswirtschaftliches Verständnis.  

 Dir gelingt es, die Menschen im Team Malmedie durch Authentizität nachhaltig 
für gemeinsame Ergebnisse zu gewinnen.  

 

WAS WIR BIETEN 

Bei uns erwartet Dich eine unbefristete, spannende Tätigkeit in einem hoch 
innovativen Familienunternehmen mit viel Teamgeist, flachen Hierarchien und 
kurzen Entscheidungswegen. 

Neugierig? Dann freuen wir uns über Deine Bewerbung per E-Mail an 
karriere@malmedie.com. 


